
Comment se "suicider" sur le web ?
 C&rsquo;est fou comme les gens aiment scier la branche sur laquelle ils sont assis. Je viens encore de d&eacute;couvrir un article sur une

plateforme d&rsquo;articles gratuits qui nous explique comment &laquo;&nbsp;bien d&eacute;buter sur internet&nbsp;&raquo;. En fait, y est

mentionn&eacute; la fameuse &laquo;&nbsp;d&eacute;route du d&eacute;butant&nbsp;&raquo; sur internet. &nbsp; L&rsquo;article est pertinent dans

son propos. Je voudrais y apporter quelques enrichissements. En effet, quand on cherche sur internet des moyens de faire conna&icirc;tre son site, il

y a pl&eacute;thore d&rsquo;informations. On s&rsquo;y perd forc&eacute;ment&nbsp;! &nbsp; Pourtant, il est ais&eacute; de ne pas se tromper par

une astuce assez simple&nbsp;: une recherche avanc&eacute;e sur Google. En effet, les r&eacute;ponses de Google sur les moyens de

g&eacute;n&eacute;rer du trafic vers sont site, et donc de faire grimper sa popularit&eacute;, sont tellement nombreuses qu&rsquo;il ne faut pas aller

au hasard sur le premier site venu. &nbsp; Il y a des signes&nbsp;! &nbsp; Le premier des signes &agrave; rep&eacute;rer est l&rsquo;auteur de

l&rsquo;article que vous lisez et qui vous vante les m&eacute;rites &agrave; g&eacute;n&eacute;rer du trafic vers votre site. Avant de vous presser

&agrave; cliquer sur le lien propos&eacute;, pensez plut&ocirc;t &agrave; chercher sur Google avec comme crit&egrave;res de recherches le nom et

le pr&eacute;nom de l&rsquo;auteur. Les r&eacute;ponses vous indiqueront &agrave; qui vous avez &agrave; faire. &nbsp; En l&rsquo;occurrence,

dans l&rsquo;article dont je parle plus haut, si on clique sur le lien, on tombe sur une page de capture qui vous propose, en &eacute;change de votre

adresse e-mail, de t&eacute;l&eacute;charger un document qui va r&eacute;pondre &agrave; vos questions. &nbsp; Il se trouve que le formulaire

d&rsquo;abonnement est tout simplement ABSENT sur la page. Qu&rsquo;en dites-vous&nbsp;? &nbsp; L&rsquo;auteur nous envoie sur une page

de &laquo;&nbsp;capture de notre adresse e-mail&nbsp;&raquo; sans avoir mis sur la page le formulaire qui permet de le faire. &nbsp; Quelle sera la

r&eacute;action du lecteur&nbsp;? Il va consid&eacute;rer que l&rsquo;auteur de cet article est tout simplement lui-m&ecirc;me un d&eacute;butant

qui fait n&rsquo;importe quoi. Dommage pour lui, car sa cr&eacute;dibilit&eacute;, sa e-r&eacute;putation et sa notori&eacute;t&eacute; en prennent

un sacr&eacute; coup. &nbsp; Le deuxi&egrave;me signe maintenant. &nbsp; Quand vous &ecirc;tes sur une page de capture, vous avez souvent un

visuel qui vous montre le produit que vous vous appr&ecirc;tez &agrave; t&eacute;l&eacute;charger en &eacute;change de votre adresse e-mail.

Regardez bien ce visuel. Le nom de l&rsquo;auteur doit y &ecirc;tre mentionn&eacute;. Sinon, il y a de fortes chances que vous ayez affaire &agrave;

un produit d&rsquo;affiliation. Dans ce cas, ne pr&eacute;f&egrave;re-t-on pas s&rsquo;adresser &agrave; Dieu plut&ocirc;t qu&rsquo;&agrave; ses

Saints&nbsp;? &nbsp; C&rsquo;est l&rsquo;auteur de l&rsquo;ouvrage qui doit int&eacute;resser, pas le vendeur. En effet, l&rsquo;auteur seul pourra

apporter de r&eacute;elles r&eacute;ponses &agrave; vos questionnements. Pensez-y pour la prochaine fois. &nbsp;
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