
Affiliation et Blogging – Comment sortir du lot ?
Les blogs, depuis quelques mois, se d&eacute;veloppent tr&egrave;s rapidement sur le march&eacute; francophone. C&rsquo;est une solution

efficace pour proposer du contenu sans se soucier de tous les probl&egrave;mes techniques. Pour les affili&eacute;s, le blog repr&eacute;sente

l&rsquo;outil id&eacute;al afin de toucher de nombreuses commissions &agrave; la fin du mois. Cependant, pour sortir du lot, vous devez respecter

quelques r&egrave;gles. R&egrave;gle 1&nbsp;: prenez le temps de choisir un bon programme d&rsquo;affiliation Suivant votre

march&eacute;, vous pouvez trouver des centaines de produits diff&eacute;rents ayant tous un programme d&rsquo;affiliation. Il y aura de bons

produits et d&rsquo;autres &agrave; &eacute;viter au risque de d&eacute;t&eacute;riorer votre cr&eacute;dibilit&eacute;. Si vous regardez sur les

sites comme&nbsp;: &middot;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; http://www.clickbank.com/index.html &middot;

&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; http://www.1tpe.com/ &hellip; vous obtiendrez des informations compl&eacute;mentaires. Par exemple, le

taux de remboursement, le nombre d&rsquo;affili&eacute;s ayant d&eacute;j&agrave; gagn&eacute; de l&rsquo;argent gr&acirc;ce au produit&hellip; 

Normalement, vous connaissez la plupart des besoins des personnes pr&eacute;sentes dans votre niche. En achetant le produit, avant de le

promouvoir, vous pourrez vous assurer de la qualit&eacute; des informations et de l&rsquo;utilit&eacute; du produit. S&rsquo;il ne r&eacute;pond pas

aux attentes du march&eacute;, passez votre chemin&nbsp;! R&egrave;gle 2&nbsp;: sortez des sentiers battus On peut remarquer que la plupart

des affili&eacute;s r&eacute;alisent la promotion d&rsquo;un petit groupe de produits. Si vous d&eacute;cidez d&rsquo;adopter la m&ecirc;me

strat&eacute;gie, vous allez devoir faire face &agrave; des centaines voire des milliers de concurrents suivant le produit. De nombreux affili&eacute;s

ne r&eacute;alisent pas de recherches. Ils regardent le produit le plus vendu et ils d&eacute;cident de le promouvoir. En choisissant un autre produit

pr&eacute;sent dans la m&ecirc;me niche, vous pourrez diviser la concurrence par 2 au minimum. R&egrave;gle 3&nbsp;: donnez des

informations de qualit&eacute;s sur le produit Lorsqu&rsquo;une personne a rep&eacute;r&eacute; un produit, elle r&eacute;alise

g&eacute;n&eacute;ralement des recherches sur Internet pour obtenir l&rsquo;avis d&rsquo;anciens acheteurs. S&rsquo;ils sont positifs, elle

ach&egrave;tera le produit. Dans le cas contraire, il y a de grandes chances pour qu&rsquo;elle recherche un autre produit. Votre objectif est

d&rsquo;aider ces personnes &agrave; prendre leur d&eacute;cision. Si vous faites bien votre travail, vous toucherez une commission. Comme vous

aurez achet&eacute; le produit, vous pourrez &eacute;crire une critique. C'est-&agrave;-dire donner&nbsp;: &middot;

&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; Les points forts du produit &middot;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; Ses points faibles &middot;

&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; Les avantages par rapport &agrave; la concurrence (si vous avez achet&eacute; plusieurs produits) Vous

pouvez vous inspirer des tests qu&rsquo;on retrouve g&eacute;n&eacute;ralement dans les magazines. R&egrave;gle 4&nbsp;: optimisez votre

blog Si vous d&eacute;cidez d&rsquo;utiliser le script Wordpress (la meilleure solution) pour cr&eacute;er votre blog, vous aurez &agrave; disposition

plusieurs plugins tr&egrave;s utiles. Je pense notamment au plugin gratuit&nbsp;: All in One SEO Pack Pour chaque article, vous aurez la

possibilit&eacute; d&rsquo;ajouter un titre et des META tags diff&eacute;rents. Chaque article sera alors optimis&eacute; sur le contenu. C&rsquo;est

important afin d&rsquo;&ecirc;tre bien r&eacute;f&eacute;renc&eacute; dans les moteurs de recherche. Pour la critique d&rsquo;un produit, vous

pouvez utiliser comme titre&nbsp;: [nom du produit], d&eacute;couvrez ma critique&nbsp;! Il est important d&rsquo;ajouter le nom du produit dans le

titre et les diff&eacute;rents META tags. Effectivement, lors d&rsquo;une recherche, la personne indiquera ce mot cl&eacute; accompagn&eacute;

de&nbsp;: avis, critique, test, arnaque, comparatif&hellip; Par exemple&nbsp;: iphone = 4 avis Pour conclure En appliquant ces 4 r&egrave;gles,

vous devrez pouvoir vous diff&eacute;rencier d&rsquo;au moins la moiti&eacute; des affili&eacute;s. Avec de l&rsquo;entrainement, vous mettrez en

place votre propre strat&eacute;gie afin de promouvoir des produits et services &agrave; travers votre blog.
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