
6 clés pour votre succès en marketing d'affiliation
Le marketing affiliation peut être une activité en ligne extrêmement rentable. Mais la plupart des nouveaux affiliés ne génèrent aucun revenu

important.

Cela est dû en grande partie à l'inexpérience, au manque de concentration et à la conviction erronée que le trafic Web et l'argent  apparaîtront comme

par magie. Comme pour toute entreprise, le marketing affiliation nécessite à la fois du travail acharné et des connaissances avant de réaliser des

profits. 

Voici 6 conseils pour que votre entreprise affiliés aille dans la bonne direction :

1 - Produit à promouvoir à haute conversion

Premièrement, effectuez une recherche par mot clé dans votre compte Google, pour vous assurer qu'il y a une demande sur le produit et pas trop de

concurrence. S'il y en a, il vous sera difficile d'obtenir une part du marché dont vous pourrez tirer profit. S'il y a trop de concurrence, il est préférable de

passer à un autre produit, jusqu'à ce que vous en trouviez un qui a une demande suffisamment forte avec moins de concurrence.

2 - Focus sur un produit

L'une des principales raisons pour lesquelles de nombreuses personnes échouent au début de leur marketing affiliation en ligne, est le manque de

concentration. Comme elles suivent l'offre la plus récente et qui peut rapporter un maximum d'argent rapidement. 

Pour réussir dans le marketing en ligne de toute nature, il est essentiel de suivre un plan et de rester concentré sur les tâches impliquées dans ce

plan.

3 - Mettez-vous à part

Un bon moyen de rivaliser sur un marché avec d'autres affiliés, consiste à être unique en offrant un (des) bonus.

Comment Faire ?

Achetez des produits avec les droits label privés. Vous pouvez en trouver sur mon site à moins de 5 euros. Dites à vos prospects que vous leur offrez

un bonus pour l'achat du produit xxx si leur commande passe via votre lien.

Je vous recommande de me contacter si vous désirez d'offrir à vos clients un produit spécifique. 

Expliquez à vos clients dans un paragraphe court, le processus du comment ils vont recevoir leur bonus après leur transaction.

4 - Créez une squeeze page

 

La stratégie d'une squeeze page est de récupérer les adresses de messagerie de vos prospects, avant de les diriger vers votre page de

recommandation de produit.

En faisant cela, vous pouvez avoir une série de messages programmés avec un autorépondeur automatique, pour un suivi avec le client potentiel, ce

qui vous donnera plus de chances de réaliser une vente.

Pour encourager les visiteurs de votre squeeze page à s'inscrire sur votre liste, il vous suffit de leur donner un produit gratuit.

5 - Générer du trafic ciblé

 

Générer du trafic vers votre squeeze page ou votre lien d'affiliation est peut-être la partie la plus difficile et la plus importante du puzzle du marketing

affiliation. C'est aussi ce qui amène généralement la plupart des affiliés à lâcher l'affaire. Comme la plupart ne parviennent pas à suivre un plan

d'action, et persistent suffisamment longtemps pour obtenir très peu de résultat. Il est également judicieux de combiner un certain nombre de

stratégies de trafic qui deviendront efficaces dans l'ensemble.

6 - Copier les spécialistes du marketing affiliation qui ont réussi

La stratégie du "copie" "voir par-dessus l'épaule" à tout son intérêt ici. Avant de réussir, ils sont tombés puis relevés, pratiquant des tests et

découverts ce qui fonctionne et ce qui ne marche pas. Ces grands experts de l'affiliation souvent vous demandent de les suivre. Il donne des

formations - des informations comment faire... Alors, n'hésitez pas à vous inscrire sur leur liste, ceci accélèrera considérablement vos résultats et vos

efforts dans le marketing.

 En utilisant les conseils ci-dessus et en vous concentrant sur la promotion d'un produit à la fois, vous augmenterez amplement vos chances de

devenir un spécialiste en affiliation. 

Faites attention aux détails, travaillez...Faites un plan et respecter-le... sont les clés de toutes entreprises et le marketing affiliation n'échappe pas à la

règle.
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