
Découvrez Les 5 Piliers D'un Blog À Succès
La construction d'un blog ne se fait pas au hasard, elle repose sur ces &eacute;l&eacute;ments qui font le succ&egrave;s de tous les blogs. Avant de

r&ecirc;ver d'avoir un blog populaire qui vous fera gagner beaucoup d'argent, vous devez les conna&icirc;tre et les mettre en pratique. Voici donc 5

principaux piliers qui devraient vous permettre de devenir un blogueur professionnel.

 

 Pilier num&eacute;ro 1 : le contenu

 

 &bull; La cr&eacute;ation du contenu int&eacute;ressant et utile doit &ecirc;tre votre premi&egrave;re t&acirc;che

 &bull; Vous pouvez (par exemple) cr&eacute;er du contenu pour d&eacute;butants

 &bull; Chaque article que vous publiez doit pouvoir r&eacute;soudre un probl&egrave;me pr&eacute;cis

 &bull; Vous pouvez &eacute;crire du contenu sur le &laquo; comment faire &raquo; telle ou telle chose

 &bull; La qualit&eacute; du contenu est primordiale. Et si &agrave; cette qualit&eacute; vous associez la &laquo; quantit&eacute; &raquo; alors vous

pouvez &ecirc;tre certain d'attirer beaucoup plus de gens. Personnellement, j'ai commenc&eacute; par publier 3 &agrave; 4 articles par semaine sur

mon blog, et d&egrave;s la semaine prochaine, j'opterai pour 1 article par jour.

 

 Pilier num&eacute;ro 2 : La Promotion

 

 &bull; Le tout n'est pas de construire un blog, vous devez aussi penser &agrave; le promouvoir. Le dicton anglo-saxon qui dit : &laquo; construisez et

ils viendront &raquo; n'est vrai qu'en partie. Peu importe le produit (en ligne comme hors-ligne) le succ&egrave;s d'un produit ne d&eacute;pend pas

seulement de sa qualit&eacute;, mais aussi de sa promotion.

 &bull; D&eacute;finissez vos lecteurs potentiels &ndash; qui sont-ils ? Quels sont leurs besoins ?

 &bull; Identifiez les endroits o&ugrave; ils se retrouvent (forums &ndash; Youtube &ndash; blogs &ndash; r&eacute;seaux sociaux &ndash;

etc&hellip;)

 &bull; Soyez actifs sur ces sites en laissant des commentaires constructifs, des articles&hellip;

 &bull; D&eacute;finissez une strat&eacute;gie pr&eacute;cise. Pour chaque endroit, vous devez avoir un plan de bataille pr&eacute;cis et

adapt&eacute; &agrave; vos besoins.

 

 Pilier num&eacute;ro 3 : La communaut&eacute;

 

 Vous devez savoir que les gens ne viennent pas seulement sur internet pour chercher de l'information. Beaucoup de personnes viennent aussi en

ligne pour trouver une &laquo; appartenance &raquo;

 &bull; Les lecteurs veulent participer, interagir, s'associer, construire ensemble. Donnez-leur l'occasion de le faire.

 &bull; Encouragez-les &agrave; laisser des commentaires, &agrave; partager votre contenu avec leurs amis, &agrave; contribuer tout simplement

&agrave; la construction de quelque chose.

 &bull; Utilisez aussi des sondages, posez des questions, invitez-les &agrave; se faire connaitre sur votre blog&hellip; En gros, cr&eacute;ez une

v&eacute;ritable relation avec eux.

 &bull; Lorsque vous cr&eacute;ez une communaut&eacute;, vous construisez une arm&eacute;e d'&eacute;vang&eacute;listes pour votre blog. Vous

cr&eacute;ez aussi une preuve sociale qui ouvrira de nombreuses portes b&eacute;n&eacute;fiques &agrave; la croissance et au renforcement de la

cr&eacute;dibilit&eacute; de votre blog.

 

 Pilier num&eacute;ro 4 : garder la carte de visite du contact (capturer les adresses emails)

 

 La plupart des gens qui visitent votre site ne reviendront certainement plus et ce, m&ecirc;me s'ils aiment votre site. Invitez-les donc &agrave;

souscrire &agrave; plusieurs endroits :

 &bull; Flux RSS

 &bull; Newsletter

 &bull; Formulaires autor&eacute;pondeur

 De pr&eacute;f&eacute;rence, demandez-leurs de s'abonner &agrave; vos diff&eacute;rentes liste de contacts. L'abonnement &agrave; l'une de vos

campagnes email vous permettra de :

 &bull; g&eacute;n&eacute;rer plus de trafic

 &bull; promouvoir de nouveaux produits, services et programme d'affiliation

 &bull; construire une communaut&eacute;

 Vous devez poussez les gens &agrave; l'action.



 

 Piliers num&eacute;ro 5 : y mettre du c&oelig;ur.

 

 Je sais que ne nombreux professionnels du marketing ainsi que de nombreux entrepreneurs sur internet n'ont pas toujours &eacute;t&eacute;

d'accord avec moi sur ce point, mais je continu de croire que vous ne devez pas r&eacute;fl&eacute;chir avec votre t&ecirc;te mais plut&ocirc;t avec

votre c&oelig;ur.

 Vous n'&ecirc;tes pas seulement sur internet pour vendre des produits et services, vous &ecirc;tes aussi et surtout l&agrave; pour apporter des

solutions aux diff&eacute;rents probl&egrave;mes de vos lecteurs. Rapprochez-vous d'eux. Par exemple, vous pouvez les inviter &agrave; vous

retrouver sur messagerie instantan&eacute;e (Skype) pour discuter avec eux. Croyez-moi, les gens appr&eacute;cient &eacute;norm&eacute;ment

cette attitude. S'ils d&eacute;couvrent que vous &ecirc;tes un expert dans votre domaine, ils auront beaucoup plus confiance en vous.

 

 

 Pour en savoir plus sur cet article et d&eacute;couvrir de nombreuses techniques de pros pour gagner de l'argent sur internet, je vous invite &agrave;

d&eacute;couvrir mon blog: www.thierrybertrand.com
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