
Emploi À Domicile: Quel Modèle D'affaire Choisir ?
Aujourd'hui, j'aimerais examiner quelques mod&egrave;les d'affaires sur internet. Je crois qu'il est facile de les recommander aux d&eacute;butants,

mais parfois, l'on oublie de souligner certains aspects contraignants. Quand il s'agit de commencer une activit&eacute; lucrative en ligne, il existe deux

principales m&eacute;thodes : 1. La cr&eacute;ation de produits &ndash; cr&eacute;er ou d&eacute;velopper un produit avec l'espoir que quelqu'un

l'ach&egrave;te. Habituellement, c'est un produit d'information comme&nbsp; un ebook ou un cours, une formation, un logiciel ou un produit physique

quelconque. 2. Le&nbsp; marketing d'affiliation &ndash; g&eacute;n&eacute;rer du trafic vers d'autres sites qui ont g&eacute;n&eacute;ralement

quelque chose &agrave; vendre et toucher une commissions sur les clics ou ventes r&eacute;alis&eacute;s. Il existe aussi d'autres mod&egrave;les

d'affaires tel que Google AdSense ou encore les ventes aux ench&egrave;res sur Ebay et bien plus encore&hellip; Cependant, je

pr&eacute;f&egrave;re me limiter aux deux mod&egrave;les cit&eacute;s plus haut. Donc en fin de compte, nous nous&nbsp; retrouvons avec deux

mod&egrave;les d'affaires viables et r&eacute;pandus.      La cr&eacute;ation de produits     Le marketing d'affiliation (g&eacute;n&eacute;ralement

appel&eacute; affiliation)  Mais comme vous allez le voir, r&eacute;ussir dans l'une ou l'autre de ces m&eacute;thodes n'est pas&nbsp; toujours aussi

ais&eacute;&nbsp; que l'on veut parfois vous le faire croire. Le probl&egrave;me avec la cr&eacute;ation de produits

 Il est incroyablement gratifiant de&nbsp; vendre un produit que vous avez d&eacute;velopp&eacute;. Personnellement, je pr&eacute;f&egrave;re

d&eacute;velopper des produits num&eacute;riques que de vendre ceux des autres. Apr&egrave;s,&nbsp; cela ne m'interdit pas de recommander les

produits des autres, encore faut-il que je sois convaincu de leur&nbsp; qualit&eacute;&hellip; Cependant, la cr&eacute;ation de produits n'est pas une

chose facile. 1.&nbsp; Le processus&nbsp; demande habituellement beaucoup de temps - Pour gagner de temps, certains pr&eacute;f&egrave;rent

s'offrir les services de certains professionnels (ou arnaqueurs) dans le domaine pour cr&eacute;ation de&nbsp; leur produits d'informations ou

logiciels, etc&hellip; mais ceci co&ucirc;tera un peu trop cher. Le faire tout seul vous prendra une &eacute;ternit&eacute; si vous &ecirc;tes

d&eacute;butant et ne savez par o&ugrave; commencer et quand et comment faire quoi. Ici, ce n'est pas le nombre d'ann&eacute;es qui compte mais

l'exp&eacute;rience acquise. 2.&nbsp; La plupart des gens trouvent le processus difficile et frustrant &ndash; c'est un fait&hellip; la plupart des gens

d&eacute;testent &eacute;crire. D'autres disent d'ailleurs que &ccedil;a leur donne&nbsp; l'impression de rentrer sur les bancs de l'&eacute;cole.

Beaucoup pense que&nbsp; la cr&eacute;ation d'un ebook par exemple est r&eacute;serv&eacute;e aux seuls &eacute;crivains. Lorsque l'on est

exp&eacute;riment&eacute; et que l'on gagne de&nbsp; l'argent sur un march&eacute; donn&eacute;, les choses ne sont pas plus faciles, mais elles

sont moins&nbsp; difficiles. J'insiste sur&nbsp; ce jeu de mots. Mais lorsqu'on est d&eacute;butant, elles sont tout simplement difficiles. Parfois il

manque la foi en ses comp&eacute;tences et la motivation pour aller jusqu'au bout. 3. Vous devez avoir une affinit&eacute; avec votre&nbsp;

march&eacute;, une histoire &agrave; raconter ou un savoir faire &agrave; partager pour conna&icirc;tre le succ&egrave;s.&nbsp; Vous avez besoin

d'apporter quelque chose de nouveau, de diff&eacute;rents et surtout d'utile. De mani&egrave;re&nbsp; g&eacute;n&eacute;rale, il est

pr&eacute;f&eacute;rable de &laquo; suivre votre passion &raquo;, mais que faire si votre passion n'est pas rentable ? que faire si votre&nbsp;

passion est un cr&eacute;neau si&nbsp; populaire que vous ne pouvez pas &ecirc;tre comp&eacute;titif ? ce que vous devez savoir c'est que si vous

&ecirc;tes novice dans dans un domaine, il vous &ecirc;tes presque impossible de d'&ecirc;tre comp&eacute;titif sans avoir &agrave; d&eacute;penser

beaucoup d'argent dans la publicit&eacute;.&nbsp; Pour ceux qui n'ont&nbsp; pas de passions, vous pouvez encore prendre le temps d'en

d&eacute;couvrir une qui&nbsp; soit rentable et moins comp&eacute;titive et prendre&nbsp; le temps de vous sp&eacute;cialiser. Un coach ou une

formation de qualit&eacute; par exemple pourraient vous aider. 4.&nbsp; Il est crucial de&nbsp; comprendre les&nbsp; besoins de votre

march&eacute;. Imaginez que vous soyez&nbsp; docteur l&agrave; maintenant, seriez-vous capable de recommander un m&eacute;dicament efficace

&agrave; votre malade si vous&nbsp; ignorez tout de sa maladie ? un m&eacute;dicament n'est efficace que lorsqu'il soigne ou gu&eacute;ri une

maladie. Un produit ne&nbsp; devient utile que lorsqu'il se transforme en solution. Les&nbsp; gens ont des probl&egrave;mes et sont &agrave; la

recherche de solutions, et vos produits doivent &ecirc;tre capables de les aider. Pour qu'ils les aident efficacement, ils doivent &ecirc;tre

adapt&eacute;s &agrave; leurs besoins. Vous comprenez que ceci implique un travail de recherche que de nombreuses personnes fuient.

Cr&eacute;er une solution &agrave; un probl&egrave;me vous offre la certitude qu'il y aura&nbsp; des gens pour l'acheter. Comprenez bien qu'il

n'existe pas de chiffres magiques dans ce domaine. Vous pouvez consulter toutes les donn&eacute;es de co&ucirc;t par clic (cpc) et de recherches

mensuelles comme vous voulez, mais la seule fa&ccedil;on de savoir si un march&eacute; est rentable est en fait de tenter d'y vendre quelque chose.

La rentabilit&eacute; est le seul vrai test valable&hellip; tout le reste n'est que sp&eacute;culations. La compr&eacute;hension de votre march&eacute;

vous apportera plus de clart&eacute;, et vous avez justement besoin de celle-ci pour conna&icirc;tre le succ&egrave;s. Ok, si la cr&eacute;ation de

produits n'est pas aussi ais&eacute;e pour&nbsp; un d&eacute;butant, que dire&nbsp; du marketing d'affiliation qui lui aussi a ses d&eacute;fauts ? 

Pour en savoir plus sur cet article et d&eacute;couvrir de nombreuses techniques de pros pour gagner de l\'argent sur internet, je vous invite &agrave;

d&eacute;couvrir mon blog: www.thierrybertrand.com.
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